Stabsfeldwebel (a. D.) J6rg Weber
ubernimmt das Kommando...

...fur die laufende Qualifizierung unserer Kraftfahrer. Der
51-jahrige Pensionar der Bundeswehr war zuvor viele
Jahre als ,Spiell" einer Fahrschulkompanie der Bundes-
wehr in Munster tatig. Er hat insofern einen groften Erfah-
rungsschatz beim Bewegen grofer Lkw auch unter
erschwerten Einsatzbedingungen im Geldnde. Herr
Weber verfligt tUber alle erforderlichen Berufskraftfahrer-
und Fahrlehrerqualifikationen (Anmerkung: inklusive
Kampfpanzer Leopard Il.) und bringt aufgrund seiner
Tatigkeit in einer Lehrkompanie die nétige Gelassenheit
fur die geplanten Qualifizierungsmafinahmen mit.

Dabei soll es nicht nur um die gesetzlich vorgeschrie-
benen Lehreinheiten im Rahmen der betrieblichen
Berufskraftfahrerfortbildung gehen. Vielmehr stehen fir
dieses Jahr die Optimierung des Kraftstoffverbrauchs
sowie der verschleiRarme Fahrzeugbetrieb im Vorder-
grund. Herr Weber TGN araan
versteht sich

dabei nicht als

~Schulmeister”, |

sondern als

Partner  unserer

STrucker*, der

diese tageweise

~an Bord" begleitet

und gemeinsam

Ideen entwickelt,

um noch optimaler =

zu fahren. Zukiinf-

tig wird auch der

morgendliche

technische Fahr-

zeugrundgang

wieder eine grofere Rolle spielen. Unser Betriebsratsvor-
sitzender und ehemaliger ,BW-Fahrlehrer Rad- und
Kette*, Herr Helmut Brandenburg, hat Herrn Weber
bereits als ,Kollegen® begrii3t. Das sind sicherlich gute
Startbedingungen fiir den zukiinftigen Einsatz des
ristigen Ruhestandlers Weber.

Ubrigens: Auch der Fahrzeuginnenraum sollte den hohen
Anspriichen geniigen, die wir an unsere Abteilung
Fuhrpark stellen. Die ,Hohlen® der Vergangenheit gibt es
zum Gliick schon lange nicht mehr. Aber hier und da ist
bestimmt noch etwas zu verbessern. Da Leistung sich
lohnen soll, wollen wir hier einen Wettbewerb mit interes-
santen Preisen fiir unsere Kraftfahrer ausloben.
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Der beste Vertrieb fiir die 0
besten Kunden

Wir sind seit jeher sehr engagiert, besonders hochwertige Naturge-
stein- und Recyclingprodukte zu fertigen, Entsorgungsleistungen auf
hohem Niveau zu erbringen und unsere Dienstleistungsangebote stets
zu verbessern. Doch was niitzen noch so gute Erzeugnisse und Ideen,
wenn niemand von ihnen Kenntnis erlangt und diese auch nicht kun-
dengerecht angeboten werden kénnen.

Der Erfolg unserer Bemiihungen kann sich also erst einstellen, wenn
ein leistungsstarker Vertrieb die Vermarktung optimal organisiert. Dabei
gilt fiir uns das Motto: ,Der beste Vertrieb fir die besten Kunden®.
Viele unserer Kunden wurden noch durch unseren ehemaligen
Betriebsleiter, Herrn Rainer Finsel, beraten, der zugleich fiir die Produk-
tion, Auslieferung und Preisgestaltung verantwortlich war.

Die Anforderungen des Marktes sind seit Jahren erheblich komplexer
geworden. Mit diesen neuen Herausforderungen ist auch die Manzke
KSR GmbH weiter deutlich gewachsen. Unser Vertriebsgebiet umfasst
nunmehr Baustellen zwischen Celle und Bad Oldesloe. Wurden in der
Vergangenheit vorwiegend die selbst produzierten Mineralstoffe ver-
marktet, werden heute fast die Halfte der Umsétze im Handel getatigt.
Diese erheblichen Verdnderungen erfordern natirlich ganzlich neue
Strukturen im Unternehmen, um lhnen auch weiterhin flachendeckend
und termingerecht die gewiinschten Produkte und Dienstleistungen
rund um den Bau zukommen zu lassen.

Wir haben unser Liefergebiet nunmehr in die Regionen Nordost-Nieder-
sachen und Hamburg / Schleswig-Holstein geteilt, um so nahe wie méglich bei unseren Kunden und deren Baustel-
len zu sein.

Die Vertriebsleitung Nordost-Niedersachsen mit den Landkreisen
Harburg, Liineburg, Uelzen, Lichow-Dannenberg, Soltau-Fallingbo-
stel und Celle liegt bei Herrn Ulrich Skaba, der vor fast 20 Jahren
seine ,Liebe" zu Kieselsteinen (und anderen Baustoffen) entdeckt
hat. Herr Skaba wird durch unseren Herrn Mirko Franke unterstitzt,
dem wir auf diesem Wege nochmals zum jlingst nach mehrjahrigem
Abendstudium verliehen Diplomtitel ,Betriebswirt VWA® gratulieren
moéchten.

Das am 1. April 2008 gegrindete Handelskontor am Standort Ham-
burg-Wilhelmsburg hat sich unter Fihrung von Herrn Matthias
Kéahne sehr schnell zu einer erfolgreichen Saule der Manzke KSR
GmbH entwickelt. Herr Kéhne hat geradezu ,von Kindesbeinen an"
seine ganze Kraft dem Vertrieb von Schittgltern fur den Tiefbau
gewidmet. Wir werden ihn und seinen ebenfalls in der Branche erfah-
renen Assistenten, Herrn Nico Bommrowitz, auch zukinftig sehr
aktiv dabei unterstiitzen, den Handelsstandort Hamburg weiter
deutlich auszubauen.

Alle Kontaktdaten, um unsere Vertriebsmitarbeiter zu erreichen, ent-
nehmen Sie bitte diesem Kieselstein-Magazin, oder unserem Inter-
net-Auftritt.

Mit den Vertriebsstandorten LlUneburg und Hamburg sind wir
nunmehr zu richtigen ,Hanseaten“ geworden. Die ,hanseatischen
Kaufleute* unserer Vertriebsbiros freuen sich auf lhre Anrufe,
Telefaxe und E-Mails und unterbreiten lhnen kurzfristig ,hanseatisch"
faire Angebote.




Neuer 28-Tonnen-Koloss siebt (fast) alles

Dass Kies und Sand in den Gruben durch Sieben fiir hochwertige Anwendungen aufbereitet werden, ist bekannt.
Dafiir gibt es Trommel- und Flachensiebmaschinen zahlreicher Anbieter, die zumeist filigran gestaltet sind, da die in
der Natur anstehenden Sande der Siebtechnik nur einen geringen Widerstand entgegen setzen. Was aber ist zu tun,
wenn Boden-Bauschutt-Gemische, oder Bauschuttreste aus dem Hochbauabbruch zu sieben sind? Da muss beson-
ders robuste Technik zum Einsatz kommen. Bisher haben wir hier unsere schweren mobilen Trommelsiebanlagen mit
selbst konstruierten Trommeln aus Hardox-Stahl (Anmerkung: ,Die halten einiges aus!*) eingesetzt. Nunmehr steht
uns erganzend eine kettenmobile Grobstiick-Flachensiebanlage aus dem Hause EXTEC mit einem Gesamtgewicht
von 28 Tonnen (!) zur Verfligung. Der Koloss vom Typ E7 wurde jingst mit der Fahre von England in Cuxhaven ange-
landet, um seinen harten Dienst in unseren Werken anzutreten. Daneben wollen wir aber auch verstéarkt als Sieb-
dienstleister fiir unsere Kunden auftreten. Gesiebt werden kann dabei direkt auf der Baustelle, oder auf den
Betriebsplatzen sowie in den Gruben unserer Kundschaft. Natiirlich sind auch andere Siebanwendungen denkbar. Mit
Asphaltfrasgut hat die E7 dank modernster und vor allem sehr robuster Siebtechnik ein ,leichtes Spiel.

Der fur die Anlage angeschaffte Spezial-Tieflader erlaubt
einen bedarfsgerechten An- und Abtransport Uber die
StralRe. Beziiglich des Einsatzes unserer diversen Sieb-
anlagen wenden Sie sich bitte wie gehabt an unseren
Vertrieb, der eine entsprechende Beratung durch unsere
Spezialisten aus dem Bereich Siebtechnik organisieren wird.
Dariiber hinaus beabsichtigen wir mit dieser Anlage aber
auch, den hohen Anforderungen der nahenden ,Ersatzbau-
stoffverordnung” entsprechen zu kénnen. So wird es zukiinf-
tig erforderlich werden, die Feinanteile des Bauschutts noch
vor dem Brechen herauszusieben, um die deutlich strenger
werdenden chemischen Grenzwerte, die fiir das Endpro-
dukt, also unser Mineralgemisch BKZ (Beton-Kalksand-
stein-Ziegel), gelten werden, zu erfillen. Doch dazu mehr in
einer der folgenden Ausgaben.

?ersteller: E-);(TEC Screens & Crushers Limited (UK) -
yp:

Durchsatz: bis 250 Tonnen/Stunde
Gewicht: 28 Tonnen

Motor: Deutz-Diesel

MalRe: L/B/H: 14,40 m/12,92 m (ausgeklappt)/4,25 m (MaRe Arbeitsposition)
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Bahnwaggons schleppen fast
2.000 Tonnen Splitt herbei:

Vielleicht erinnern Sie sich noch
an einen Werbeslogan der Bun-
desbahn (heute: DB AG): ,Glter
gehdren auf die Bahn®.

Dieser Ansatz war natirlich im
Grundsatz stets richtig. Vor allem
Massengiiter miissen unsere
ohnehin iiberfiiliten Strafen nicht
unnétig belasten. Die Vergangen-
heit sah jedoch, wie auch in der
Personenbeférderung, so aus,
dass die Bahn weder besonders
ptinktlich noch flexibel war. Somit
wurden Kies und Splitt weiterhin,
beispielsweise aus dem Raum
Magdeburg, in unsere Region mit
Lkw befordert. Langfristig stei-
gende Kraftstoffpreise, regeima-
Rige Mauterhohungen sowie
zunehmend verstopfte Strallen
werden jedoch zu einer Renais-
sance der Verkehrstrager Bahn
und Schiff fihren.

Wir haben uns vorgenommen, an
dieser Entwicklung besonders
aktiv teilzuhaben. Zusammen mit
den Logistikspezialisten unserer
Schwestergesellschaft ,Raab
Translogistik GmbH" konnten

aktuell zwei Ganzziige mit Splitt
fir unsere Betriebsstatten im

Landkreis Har-
burg entladen  {
werden. Da fiir die
Zugentladung nur ein kleines Zeit-
fenster zur Verfligung steht,
missen die Entladung mittels
mobilem Forderband sowie der
Lkw-Nachlauf besonders rei-
bungslos funktionieren. Dank der
~schlagkraftigen* Lkw-Flotte der
Firma Raab konnten die Ziige
schnell entleert werden. Der
gelieferte Kalksteinsplitt 2/45 wird
nun in unseren Betrieben in Welle
(an der B3) und Winsen/Luhe
(Gutenbergstrale 15) zu zertifizierten
Naturgestein-Tragschichten auf-
bereitet. Ein grofker Lieferauftrag
ab unserer Sandgrube und Recy-
clingstatte in Welle erfordert in
Kirze weitere Splittlieferungen
per Bahn.

In einer folgenden Ausgabe
werden wir Uber Kieslieferungen
mittels Binnenschiff berichten.
Auch hier verfligen wir tiber gute
Erfahrungen und bemiihen uns,
die Logistikkette in Zukunft noch
reibungsloser zu gestalten.

Namensgebung Manzke Kieselsteinfigur:

Wir freuen uns, wenn Sie uns bei der Namensfindung fir unser Kiesel-
stein-Mannlein unterstitzen. Es soll unser Magazin viele Ausgaben
lang begleiten. Senden Sie |hren Vorschlag bitte an
kieselstein@manzke.com. Einsendeschluss ist der 30.07.2009. Eine
Jury in unserem Hause wird die drei witzigsten Ideen pramieren. Zu
gewinnen gibt es natirlich Sachpreise, die zu uns passen. Wir ver-
schenken Playmobil-Spielsets aus der Reihe ,GroRbaustelle Stralen-
bau“. Die megastarken Baufahrzeuge und sogar ein kleines Kieswerk
sind sicherlich wahre ,Schmankerl” fiir Freunde unserer Branche.




